








Sobre o
HKTDC

Estabelecido por determinacao legal em 1966, o Hong Kong
Trade Development Council (HKTDC) é o braco de comércio
internacional dos empreendedores, fabricantes e prestadores
de servicos de Hong Kong. Com mais de 40 escritérios em
todo o mundo, incluindo 11 na China continental, o HKTDC
promove Hong Kong como plataforma para negécios com a
China e a Asia.

O HKTDC liga milhdes de compradores e vendedores
internacionais através de uma variedade de services integrados,
entre eles feiras comerciais, comércio online e revistas de produtos.

Um dos principais organizadores de feiras comerciais no
mundo, o HKTDC organiza anualmente em Hong Kong mais
de 30 feiras comerciais internacionais. Oito delas estao entre
as maiores em seus segmentos na Asia.

O site do HKTDC, www.hktdc.com, contém cerca de 900,000
compradores registrados e mais de 120,000 fornecedores
de qualidade de Hong Kong, da China continental e de
outros locais. Os usuarios podem acessar mais de 7,000
categorias de produtos claramente definidas para encontrar
produtos e servicos rapidamente e com eficiéncia.

Com 15 revistas de produtos, suplementos sobre a indUstria e
mais de cinco milhdes de leitores, o HKTDC é uma editora de
porte. O HKTDC também produz anualmente cerca de 150
relatérios comerciais, atualizacoes setoriais e boletins comerciais,
disponibilizando inteligéncia de mercado de forma atualizada
sobre Hong Kong, a China continental e mercados internacionais.

Para apoiar estes servicos o HKTDC Business Matching ajuda
as empresas a encontrar o parceiro comercial certo. Seu banco
de dados global inclui cerca de 1.2 milhes de contatos comerciais.

O HKTDC também produz a cada ano mais de 160 seminarios,
conferéncias, oficinas e féruns para ajudar empresas de Hong
Kong a desenvolver novos mercados para os seus produtos
e servicos. Organiza também anualmente cerca de 600 eventos
promocionais no exterior, alcancando quase 100,000
empresarios em mercados chave, além de receber cerca de
600 missdes comerciais internacionais por ano.

O escopo internacional do HKTDC reflete-se em seis comités
bilaterais dos quais faz parte. Estes féruns de alto nivel promovem
lacos economicos entre Hong Kong e a Uniao Européia, Franca,
Japao, Coréia, Reino Unido e os Estados Unidos. O HKTDC
também serve como secretariado para a Federacao das
Associacdes Comerciais de Hong Kong em todo o mundo.

Para maiores informacdes sobre o HKTDC, visite o site
www. hktdc.com

Hong Kong Trader

O Hong Kong Trader do HKTDC é uma publicacao semanal
premiada sobre comércio que oferece informacdes de mercado
para pequenas e médias empresas (PMEs). Seu publico alvo
sao as PMEs estrangeiras assim como tomadores de decisao
em negocios com interesse em Hong Kong. Além disso,
promove Hong Kong como parceiro comercial e plataforma
de negdcios para a China continental e Asia-Pacifico, com
contelido que destaca oportunidades de negdécios em diversos
mercados. Estabelecida em 1976, Trader é publicado em inglés
e tem circulacdo semanal de cerca de 600.000 leitores, em
sua maioria no exterior.

Para assinar a revista Trader, favor visitar o site
info.hktdc.com/enews_en/index.asp



Evaristo Trevino, Diretor
Café Punta del Cielo

A rede mexicana de cafeterias Café Punta del Cielo esta de olho
na China continental. Servindo os aficionados do café, Punta
del Cielo chegou a Hong Kong este ano como parte da
internacionalizacdo da marca de seis anos que comecou na
Espanha no ano passado e devera também ser estabelecida no
Japao e na Malasia.

A rede vé a China como um imenso e crescente mercado. “A
medida que um maior nimero de chineses tem a possibilidade
de viajar, e com a entrada de mais produtos estrangeiros e
ocidentais na China, os Chineses deverao adotar o habito de
tomar café”, diz Evaristo Trevifio, Diretor da Café Punta del Cielo.
O Sr Trevifno também é diretor do grupo La Nao, que oferece
consultoria em Hong Kong, e vice-presidente da MexCham, que
promove as relagdes culturais e comerciais com Hong Kong e
a China continental.

“Hong Kong é a melhor plataforma para o mercado asiatico —
especialmente para a China, que é a nossa meta — porque é
muito facil instalar um negécio aqui”, diz ele. “O governo
incentiva, é um ambiente com regime tributario favoravel. O
Invest Hong Kong [ver verso da contracapa] nos ajudou muito.
E a China continental ainda vé Hong Kong como formador de
tendéncias, e para medir a posicao de nossa marca no mercado
este é o primeiro parte antes de entrar na China continental”.

Gilberto Canabarro, Diretor de Materiais
Teikon Tecnologia Industrial

Gerenciando a cadeia de suprimentos da empresa brasileira
Teikon Tecnologia Industrial, Gilberto Canabarro frequentemente
visita Hong Kong e a China continental para identificar
componentes para os produtos eletrénicos da empresa.

No mercado de eletrénicos, ele diz, é mais facil encontrar
componentes e fornecedores na China via Hong Kong, que na
Europa ou nos Estados Unidos. “Temos alguns fornecedores
nos Estados Unidos, mas 80 por cento de nossas matérias primas
agora vém da Asia. E cerca de 80 por cento deste produto vem
de Hong Kong e da China continental.”

O Sr Canabarro afirma ter tido “uma excelente experiéncia”
em Hong Kong. “O melhor canal para exportar da Asia para
qualguer pais no mundo continua sendo através de Hong Kong.
Primeiro, é muito facil gerenciar as coisas daqui. E facil montar
uma empresa, muito facil comunicar-se em inglés e muito facil
encontrar bons parceiros. Segundo, enquanto a China continental
esta construindo a sua infraestrutura, Hong Kong ja tem a sua
infraestrutura pronta ha muitos tempo, depois de muitos anos
de investimento britanico. Portanto aqui podemos encontrar
tudo que precisamos para exportar. Acho que Hong Kong
continuara sendo a plataforma e porta de entrada para a China
nos préoximos 20 anos ou mais.”
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Luis A Guahuna, Gerente Diretor
Prolinks HK

Prolinks HK é a definicdo de uma pequena empresa bem
sucedida no mercado internacional. Esta empresa de trés
anos fabrica artigos de vestuario de alta qualidade em Ningbo,
China, para marcas francesas, americanas e de outros paises
destinadas a mercados de classe média. Suas colecoes sao
vendidas principalmente na América do Sul e a sede da
empresa fica em Hong Kong.

Luis Guahuna, Gerente Diretor da Prolinks HK nascido na
Colébmbia, diz que escolheu Hong Kong como base para a
empresa por se tratar de uma eficiente plataforma de
comunicacdes onde encontram-se profissionais de confianca.
“Foi uma decisao facil”, conta. “Hong Kong oferece muitas
vantagens: baixos impostos, protecao da propriedade
intelectual, facilidade de realizacao de negécios e sua posicao
como plataforma comercial para o mercado chinés. Do ponto
de vista tributario, as vantagens sao imensas. E por isso que
todas as faturas e contabilidade sao feitos em Hong Kong.

“Morei em Londres e Paris por muitos anos, mas adoro Hong
Kong”, diz o Sr Guahuna, que gosta de velejar em suas
horas livres. “Gosto da comida e gosto da cidade. E o mais
importante, tudo funciona. Eficiéncia. As coisas acontecem
com maior rapidez que em outros lugares. Hong Kong é o
melhor lugar para estar na China.”

Carlos Miguel Gagliardi, Diretor
Ripley Hong Kong Ltd

Com vendas anuais acima de US$1.6 bilhdes e 55 lojas de
departamento no Chile e Peru, a Ripley possui muita prateleira
para encher com todos os tipos de produtos, de roupas a
utensilios domésticos e moveis.

A Ripley instalou o seu escritério em Hong Kong em 2004
para identificar produtos e coordenar os embarques de cargas
da Asia para a América do Sul. A maior parte dos produtos
movimentados através de Hong Kong é produzida na China
continental, mas “também estamos tentando desenvolver
novos fornecedores na India, Bangladesh, Vietna e Indonésia”,
afirma Carlos Miguel Gagliardi, Diretor da Ripley Hong Kong
Ltd. “Estamos sempre buscando novos fornecedores.”

No inicio a Ripley escolheu Hong Kong para estar proxima
aos seus fornecedores, e mudou-se para o distrito industrial
de Lai Chi Kok ha dois anos para maior conveniéncia. “Agora
temos 15 fornecedores a trés quadras do nosso escritoério.
Li & Fung esta aqui, uma das maiores tradings no mundo”,
diz o Sr Gagliardi, que também elogia a alta qualidade da
forca de trabalho. “Sdo abertos, aprendem rapido e
profissionais. Temos 28 empregados, e tenho muito orgulho
da equipe.”




Juan Carlos Rico, Gerente Comercial
AM China Trading

Ultrapassar barreiras comerciais e culturais é a missao da AM
China Trading Ltd, um provedor de buscas comerciais, controle
de qualidade de produtos e servicos logisticos para investidores
entrando na Asia. A empresa estd associada & colombiana
Aviomar SA, que de acordo com Juan Carlos Rico, Gerente
Comercial da AM China Trading, ha dois anos decidiu expandir-
se na Asia. “Desde 1994, as exportacdes chinesas para a
Colémbia tém crescido em média 30 por cento ao ano. Entao
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dissemos ‘temos que aumentar a nossa fatia deste mercado’”.

Hong Kong foi escolhida como base devido ao seu “ambiente
propicio para negoécios”, ele conta. “Leva apenas trés ou quatro
dias para registrar uma empresa aqui. Os impostos de Hong
Kong sao mais baixos que na China continental. E com o acordo
de livre comércio com a China, CEPA (Acordo de Estreitamento
das Relacdes Econdmicas), € muito facil operar através de Hong
Kong, que fica préximo as fabricas na provincia de Guangdong.”
Destaca também o forte sistema legal de Hong Kong, sua
protecao aos direitos de propriedade intelectual e seu papel
como ponte cosmopolita entre o Oriente e o Ocidente.

“Ha uma grande barreira linguistica e cultural entre a América
Latina e a China”, diz o Sr Rico, que fala mandarim. “Queremos
ajudar os nossos clientes a quebrar esta barreira.”

Raynard Picard, Diretor
Global Pro Merch Exchange Ltd

A Global Pro Merch Exchange Ltd (GPMX) pretende ser “a
melhor trading em Hong Kong para o mercado latino-
americano”. Esta empresa mexicana tem pessoal em Hong
Kong, na China continental, no México e nos Estados Unidos
para ajudar os clientes a identificar produtos, logistica,
inspecao e com outros aspectos do comércio exterior.

A GPMX escolheu Hong Kong “por causa dos baixos impostos
e pelo sistema legal favoravel as empresas”, disse o Diretor
Raynard Picard. “Também por causa da localizacao privilegiada
de Hong Kong: fica muito préoxima da China e facil viajar
pelas principais cidades asiaticas daqui.”

Hong Kong facilita o trabalho dos estrangeiros na China
continental, ele diz, devido a sua proximidade aos centros
industriais da China continental e gracas ao multilingualismo
do povo de Hong Kong, muitos dos quais falam inglés e
mandarim, além do cantonés. Outra vantagem de Hong
Kong, diz o Sr Picard, é “a forma de trabalhar das pessoas,
que sao ambiciosos e querem crescer. Os negdcios acontecem
com grande rapidez aqui”.




Mauricio Alvarenga, Diretor
Grupo Factum

O brasileiro Mauricio Alvarenga, engenheiro eletrénico,
estabeleceu a empresa Factum Consultants Ltd em Hong
Kong em 1997 para ajudar os importadores a identificar
produtos, nao apenas na China continental mas também
em toda a Asia, da India & Indonésia. Além de prestar servicos
a clientes sul-americanos, a Factum também faz negocios
na Europa, no Oriente Médio e na Australia.

O Grupo Factum baseado em Hong Kong agora opera no
Japao e em trés cidades da China continental, com duas
plantas de producdo no leste chinés com 600 funcionarios
processando alho e outros alimentos para exportacao. Mas
a maioria dos negdcios esta focada nas operacdes de trading,
que empregam 60 funcionarios. “Este ano, pretendemos
embarcar 8,000 a 10,000 containers de exportacao”, diz ele.

Apos ter trabalhado em varias cidades na China continental,
o Sr Alvarenga escolheu Hong Kong como base para a Factum
“porque fica a quatro horas e meia de qualquer lugar na Asia.
Diariamente em Hong Kong ha muitos v6os para todos os
destinos”. Ele também afirma gostar da infraestrutura bancaria
e a facilidade de fazer negdcios em Hong Kong. “Posso fazer
a contabilidade aqui com uma pessoa. Hong Kong também
¢ uma cidade segura. Pode-se ir a qualquer lugar e ninguém
toca e vocé. Também gosto da transparéncia dos negocios —
aqui nao ha corrupcao, como em muitos paises.”

Bruno Pereira, Gerente de Desenvolvimento de Negocios
Fast Giant Development Ltd

Fast Giant Development Ltd foi estabelecida em Hong Kong
em 2008 por seus proprietarios brasileiros com o objetivo de
aproximar-se de seus fornecedores. A empresa distribui
componentes eletronicos de alta qualidade, como circuitos
integrados e semicondutores usados em sistemas de alarme
residenciais, pecas automotivas, eletrodomésticos, equipamentos
médicos e produtos de iluminacao, para empresas brasileiras
de grande porte, enquanto a sua equipe de engenharia trabalha
com clientes para desenvolver novas aplicacoes.

Bruno Pereira, Gerente de Desenvolvimento de Negdcios da
Fast Giant Development Ltd, baseado em Sao Paulo, diz que
escolheram Hong Kong por sua proximidade a fornecedores
de componentes eletro-eletronicos e porque la se realizam
algumas das maiores feiras de eletrénicos no mundo.

“Um dos motivos foi o interesse em estar presente no
mercado local, trabalhar com fornecedores e formar
parcerias”, esclarece o Sr Pereira. “Oitenta por cento dos
nossos fornecedores sdao de Hong Kong e da China
continental. Também queriamos consolidar cargas em nosso
armazém de Hong Kong para reduzir custos. Em nosso ramo
de negdcios, Hong Kong esta préximo ao maior mercado,
a China continental. Queremos continuar desenvolvendo
mercados entre os fornecedores de componentes eletronicos
chineses. Além disso, os impostos em Hong Kong sao baixos.
Fazer negdcios 1a é facil em todos os aspectos.”




A economia mais livre do mundo (Heritage Foundation and Cato Institute/Fraser Institute
studies)

Maior concentracao no setor de servicos no mundo (mais de 90 por cento do PIB)

Maior mercado de IPOs em 2009; plataforma chave para levantamento de capital de
empresas da China continental

Maior centro de capital de risco na Asia

Segunda maior reserva per capita de moeda estrangeira no mundo
Terceiro maior mercado de cambio na Asia, sexto no mundo

Maior fonte de investimento direto na China continental

Segunda maior fonte de investimento estrangeiro direto na Asia
Segundo maior recipiente de investimento estrangeiro direto na Asia
Aeroporto mais movimentado no mundo em cargas internacionais
Terceiro mais movimentado terminal de contéineres no mundo

Mais de 3.500 sedes e escritérios regionais representando empresas de fora de Hong
Kong até Junho de 2009, 83 por cento delas responsaveis por negoécios na China
continental

Baixos impostos (imposto maximo de 15 por cento sobre salarios de pessoas fisicas;
16.5 por cento sobre lucros de pessoas juridicas; nao ha imposto sobre valor agregado
ou ganhos de capital)

Previsao de crescimento do PIB de 4-5 por cento em 2010

O Acordo de Estreitamento das Relacdes Econdmicas (CEPA) funciona como acordo de
livre comércio entre Hong Kong e a China continental, o primeiro deste tipo a ser assinado
com a China.

O acordo CEPA permite o acesso preferencial de bens e servicos de Hong Kong ao mercado
chinés — superando os compromissos chineses com a Organizacao Mundial do Comércio.

Como as empresas estrangeiras podem se beneficiar com o CEPA:
O CEPA nao impoe restricdes quanto a origem ou nacionalidade do capital estrangeiro.

Comeércio de Produtos:

De acordo com o CEPA, investidores estrangeiros podem produzir mercadorias em Hong
Kong cumprindo as regras de origem para importacao chinesa com aliquota zero. Os
produtos devem estar qualificados como “produzidos em Hong Kong” mas a empresa
ndo precisa estar necessariamente em Hong Kong.

Comércio de Servicos:

Empresas incorporadas em Hong Kong por investidores estrangeiros se beneficiarao do
tratamento CEPA para iniciar negécios com a China continental. Prestadores de servicos
estrangeiros poderao formar parcerias, investir ou comprar uma firma qualificada de acordo
com as regras do CEPA para se beneficiar.

Regiao do Delta do Rio das Pérolas

O CEPA abre a China continental para mais empresas de Hong Kong e ajuda a integrar
as economias de Hong Kong a regido do Delta do Rio das Pérolas (PRD), localizada ao
sul da China.

O PRD é dominado por industrias, enquanto Hong Kong destaca-se em servicos comerciais
entre eles a busca de produtos, servicos financeiros e logisticos. A combinacdo destas duas
regides (frequentemente chamada de Grande Delta do Rio das Pérolas) oferece um forte
incentivo e vantagem competitiva para quem quer fazer negécios com a China.

Para maiores informacoes sobre o CEPA, visite o site www.hktdc.com/infolvp/cepa



“Hong Kong é o melhor lugar para se instalar na Asia. Geograficamente, fica
ha cinco horas de qualquer pafs na Asia. Qualquer pessoa com negécios na
Asia-Pacifico deve estar presente aqui, onde a logistica, infraestrutura,
transporte e os sistemas legal e financeiro funcionam bem.”

Gian Luca Traverso, Presidente - Asia-Pacifico, Fashion Box Hong Kong
Ltd (REPLAY)

“Como temos negocios na Coréia, Cingapura, Australia e China, entre outros
paises na Asia, Hong Kong é uma excelente base, com ambiente de negdcios
e marco legal eficientes. Naturalmente os negdcios parecem convergir em
Hong Kong.”

Roberto Nishikawa, Head of International Institutional Clients, Itau
Unibanco

“A energia é contagiante. As pessoas trabalham duro mas produzem mais.
Hong Kong tem sido absolutamente instrumental em nosso sucesso. E permitiu
uma qualidade de vida maravilhosa para a nossa familia.”
Jim Thompson, Presidente, Crown Worldwide Group

“Hong Kong continua sendo a melhor plataforma na Asia para o mercado
de vinhos por seus eficiente ambiente de negdcios e aliquota zero sobre
vinhos. Vamos manter Hong Kong como nossa sede regional a medida que
crescemos, permitindo-nos gerenciar os negécios em outras cidades na Asia
de nosso centro de atividades em Hong Kong.”

Leo Baduria, Wines To Go

“Hong Kong é a principal ponte de negdécios nao apenas com a China mas
também com o sudeste asiatico. As leis funcionam, o que nos da seguranca
ao fazer negdcios aqui. Sempre recomendo aos nossos clientes que se quiserem
fazer negécios na Asia, devem comecar em Hong Kong.”

Andrés Munoz, Presidente da Asia Investment Group, que auxilia empresas
da América Latina a buscar produtos na Asia

“Como plataforma de sourcing, Hong Kong é um grande lugar para desenvolver
produtos inovativos para mercados maiores. Produtos fabricados na China
continental ou em Taiwan chegam ao mercado com maior rapidez via Hong
Kong, que é um grande beneficio para varegistas e fornecedores.”

Edward Middleton, Chefe de Servicos de Reestruturacao, KPMG China

Competéncia

em Negocios
Internacionais

Foco
na Asia

HONG KONG, O LUGAR CERTO NO MOMENTO CERTO

Os beneficios de InvestHK
InvestHK & o departamento do Governo de Hong Kong responsavel pelos Investimentos Estrangeiros
Diretos, apoiando as empresas afora, se estabelecerem e expandirem em Hong Kong.

Para maiores informagdes visite 0 nosso site www.investhk.gov.hk

Escritério em Bogota: Eulalia Sanin Gomez
Tel: (67) 321 2156 3413  Email: egomez@investhk.com.hk

Sede: 25/F, Fairmont House, 8 Cotton Tree Drive, Central, Hong Kong
Tel: (852) 3107 1000  Emall: engsa@investhk.gowv.nk

InvestHK IR & EEE

The Government of the Hong Kong
Special Administrative Region

Hong Kong Trade Development Council

Sao Paulo:

Rua Cel. Xavier de Toledo, 316 - Cj.10A - lo.andar
CEP 01048-000 Sao Paulo-SP, Brazil

Tel: (55 11) 3159 0765, (55 11) 3258 1269

Fax: (55 11) 3159 0778, (55 11) 3258 5858
Email: sao.paulo.consultant@hktdc.org

Mexico City:

Manuel E Izaguirre #13

3er piso, Ciudad Satelite, Estado de Mexico 5310
Tel: (52 55) 5572 4113, (52 55) 5572 4131
Fax: (52 55) 5393 5940

Email: mexico.city.consultant@hktdc.org
Hong Kong:

38/F Office Tower, Convention Plaza,

1 Harbour Road, Wan Chai, Hong Kong
Tel: (852) 2584 4333

Fax: (852) 2824 0249

Email: hktdc@hktdc.org

www.hktdc.com

Hong Kong General Chamber of Commerce
22/F United Centre, 95 Queensway, Hong Kong

Tel: (852) 2529 9229

Fax: (852) 2527 9843

Email: chamber@chamber.org.hk
www.chamber.org.hk

Federation of Hong Kong Industries
31/F, Billion Plaza, 8 Cheung Yue Street,
Cheung Sha Wan, Kowloon, Hong Kong

Tel: (852) 2732 3188

Fax: (852) 2721 3494

Email: fhki@fhki.org.hk

www.industryhk.org

Hong Kong Science & Technology Parks
8/F, Bio-Informatics Centre, No.2 Science Park
West Avenue, Hong Kong Science Park,

Sha Tin, New Territories, Hong Kong

Tel: (852) 2629 1818

Fax: (852) 2629 1833

Email: enquiry.marketing@hkstp.org
www.hkstp.org
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Hong Kong Trade Development Council - Sede

38/F Office Tower, Convention Plaza,

1 Harbour Road, Wanchai, Hong Kong

Tel: (852) 1830 668 Fax: (852) 2824 0249 E-mail: hktdc@hktdc.org

www.hktdc.com
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